
Weboldal Kisokos

Ez a kisokos kifejezetten azoknak készült, akik még nem rendelkeznek weboldallal, vagy nincsenek
tisztában a weboldalak alapjaival. Itt áttekintjük a weboldalak felépítését, a szükséges elemeket, a
költségeket, valamint a SEO szerepét és előnyeit.

1. Miért van szüksége egy vállalkozásnak weboldalra?

A mai digitális korban egy jól felépített weboldal elengedhetetlen a vállalkozások számára. Néhány
kulcsfontosságú előnye:
Elérhetőség: Ügyfelei bármikor megtalálhatják vállalkozását. Egy weboldal a nap 24 órájában
elérhető, függetlenül az üzleti óráktól.
Bizalomépítés: Egy professzionális weboldal növeli a hitelességet. Az ügyfelek sokkal valószínűbb,
hogy megbíznak egy olyan vállalkozásban, amely online jelen van.
Ügyfélszerzés: Egy jól optimalizált weboldal segítségével új ügyfeleket érhet el, különösen akkor, ha
helyesen van kialakítva és keresőoptimalizálva (SEO).
Költséghatékony marketing: A weboldal a marketing egyik leghatékonyabb eszköze, mivel az online
hirdetések és kampányok célzottan vonzhatnak ügyfeleket.

2. A weboldal kulcselemei

Minden weboldalnak megvannak az alapvető elemei, amelyek segítenek a vállalkozás céljainak
elérésében. Ezek az elemek fontosak ahhoz, hogy a látogatók könnyen használják és élvezzék a
weboldalt.
a) Főoldal (Home)
Ez az oldal az első benyomást adja a látogatóknak. Tartalmaznia kell egy világos, összefoglaló
üzenetet arról, hogy ki vagy és mit kínálsz.
b) Rólunk (About Us)
Ez az oldal bemutatja a céget, a küldetést, értékeket, valamint a csapatot. Ez segít az ügyfeleknek
megérteni, hogy kik állnak a vállalkozás mögött.
c) Szolgáltatások/Termékek (Services/Products)
Itt részletesen bemutatod, milyen szolgáltatásokat vagy termékeket kínálsz. Ez az oldal segít abban,
hogy a látogatók jobban megértsék az ajánlataidat.
d) Kapcsolat (Contact)
Ez az oldal tartalmazza a vállalkozás elérhetőségeit: e-mail cím, telefonszám, fizikai cím, valamint egy
kapcsolati űrlap, amelyen keresztül a látogatók közvetlenül kapcsolatba léphetnek veled.
e) Blog
Egy blog lehetőséget nyújt arra, hogy értékes, érdekes tartalmat ossz meg, amely segít az ügyfelek
edukálásában és a márkahűség kialakításában.
f) Webshop (ha van)
Ha termékeket értékesítesz, akkor egy webshop létfontosságú. Itt az ügyfelek megvásárolhatják a
termékeket, amit online fizetési rendszerrel egészíthetsz ki.
g) CTA (Call-to-Action)
Ezek olyan gombok, linkek vagy üzenetek, amelyek arra ösztönzik a látogatókat, hogy cselekedjenek:
"Vásárolj most," "Kérj ajánlatot," "Feliratkozás."



3. Tárhely és domain - Mik ezek és miért fontosak?

Domain név
Ez a weboldalad „címe” az interneten. Olyan, mint a céged online névjegykártyája. Például a
„www.cegem.hu” egy domain név. A domain regisztráció évente fizetendő, és költsége
általában 1.000–5.000 Ft között van, a választott domain végződéstől és szolgáltatótól
függően.

Tárhely (Hosting)
A tárhely az a szolgáltatás, amely a weboldalad fájljait tárolja, és lehetővé teszi, hogy azok
elérhetők legyenek az interneten. A tárhelyszolgáltatás havi vagy éves díj ellenében biztosítja
a szükséges kapacitást és gyorsaságot. Egy alap tárhely általában 5.000–25.000 HUF között
mozog évente, attól függően, hogy mennyi helyre és milyen teljesítményre van szükséged.
Valamint a tárhely mellé kapsz egy üzleti e-mail fiókot: info@cégem.hu
Az üzleti e-mail fiók szintén egy komolyabb vállalkozást kifejező elem. Mennyivel jobban
mutatsz vele mint egy @gmail.com végződéssel? Hidd el, az emberek is komolyabban
vesznek.

4. Keresőoptimalizálás (SEO)

A SEO (Search Engine Optimization) egy olyan folyamat, amely segít a weboldaladnak
magasabb helyezést elérni a Google és más keresőmotorok találati listáján. Minél magasabb
a helyezés, annál valószínűbb, hogy az emberek rákattintanak az oldaladra. A SEO
kulcsfontosságú előnyei:
Organikus forgalom: A keresőoptimalizálás hosszú távon segít, hogy az emberek könnyen
megtalálják az oldaladat a keresőkön keresztül, fizetett hirdetések nélkül.
Jobb felhasználói élmény: A SEO nem csak a keresőmotoroknak kedvez; segít az oldal
látogatóinak is könnyebben eligazodni és gyorsan megtalálni, amit keresnek.
Helyi SEO: Ha helyi vállalkozást üzemeltetsz, a helyi SEO stratégia segít abban, hogy a
környékbeli ügyfelek megtaláljanak a keresőkben.
SEO kulcselemei
Kulcsszókutatás: Meg kell határozni, hogy mely kifejezésekre (kulcsszavakra) keresnek az
emberek, amikor olyan termékeket vagy szolgáltatásokat keresnek, mint amilyeneket te
kínálsz.
Oldaloptimalizálás: Biztosítani kell, hogy a weboldal megfelelően legyen felépítve (pl. meta
címek, leírások, gyors betöltési sebesség).
Minőségi tartalom: A rendszeresen frissített, releváns és értékes tartalom segít a
keresőmotoroknak és a látogatóknak egyaránt.
Linképítés: Ha más hiteles weboldalak linkelnek a tiédre, az növeli az oldalad
megbízhatóságát a keresők szemében.



5. Weboldal költségei

Egy weboldal elkészítésének költségei több tényezőtől függenek, beleértve a tervezést, a
funkcionalitást, a tartalom mennyiségét és a karbantartást.
Alap költségek:

Domain regisztráció: 3.000–15.000 HUF/év
Tárhely: 5.000–25.000 HUF/év
Weboldal fejlesztés: Ez nagyban függ a weboldal bonyolultságától, de egy alap céges oldal fejlesztési
költsége 100.000–500.000 HUF között mozoghat.
Karbantartás: Ha szeretnéd, hogy valaki rendszeresen frissítse és karbantartsa az oldalad, ennek havi
díja 10.000–50.000 HUF is lehet, a szükséges munka mértékétől függően.
Extra költségek (opcionális):
Webshop funkció: Plusz fejlesztési költség, ami 50.000–300.000 HUF között lehet, az igényektől függően.
SEO szolgáltatások: Ha egy SEO szakértőt bízol meg, az havi díja 30.000–100.000 HUF körül alakulhat.

6. Hogyan indulj el?

Határozd meg a céljaidat: Mit szeretnél elérni a weboldallal? Ki a célközönséged?
Kutass és határozd meg mi az amit szeretnél. Inspirálódj más vállalkozások weboldalaiból. 

Kérj szakértői segítséget!

Nyilvánvalóan egy weboldalfejlesztés alapvetően minden vállalkozás számára költséges, főleg induló
vállalkozásként, de alapvetően ez az egyik legmegérőbb befektetés vállalkozásod számára. Egy olyan
kulcsfontosságú marketing eszköz amely hosszú időkön keresztül automatán ügyfeleket fog szerezni
vállalkozásod számára. Megéri szakértőre bízni a feladatot.


